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Gasten:
Jos van Rey, Wethouder in Roermond

Han Hoogma, Wethouder in Maastricht

Marc van Tilburg, Kamer van Koophandel

Harry Scheen, VBO
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DEEL 1

Koopzondagen

DEEL 2

Ondernemersklimaat
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A Enquéte
B Grote ondernemer
E Kleine ondernemer

D Meubelbranche
E Reactie panel en publiek
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Totaal

Te veel 41 40
Voldoende | 11 8

Te weinig |2 1
Totaal 54 49

: N =200, respons = 54. (27%) 49 respondenten noemen zich een kleinere
ondernemer en 5 respondenten noemen zich een grote ondernemer.

vvd ondernemersdebat 25 januari
2006




Totaal
Nee 44

Ja 5
NVT 5
Totaal 54
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Totaal

Nee 26

Ja 23
NVT 5

Totaal 54
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Totaal

Nee 47

Ja 6
NVT 3
Totaal 54
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Totaal

Nee

47

Ja

5

Geen idee

2

Totaal

o4
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Afschaffen koopavond/koopzondag
Veel minder koopzondagen/vaste jaarplanningen
Beperken zodat het een speciale dag blijft

Alleen koopavonden en koopzondagen in december

Meer promotie en (gratis) parkeren. (personeel/klanten)

Hele winkelstraat doet mee, anders heeft het geen zin

Beter weinig koopzondagen gekoppeld aan evenementen
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Grote ondernemers

12 + 4 koopzondagen voldoende?

Kleine ondernemers

12 + 4 koopzondagen voldoende?
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Gepresenteerd door Raymond Pans

Schets problematiek:
Aankoop familiegebeuren
Trek naar Belgié en Roermond

12 + 4 koopzondagen voldoende ?
Status aparte ?
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Een relaas uit 1985 maar nog steeds actueel

René Pans zou willen dat, zeker in de grensstreek met Belgié, de woning inrichtingszaken
elke zondag open zijn. Veranderd consumenten gedrag en ontwikkelingen in het Belgische
Peer twee redenen die de openstelling nodig maken. Pans doet een oproep aan zijn collega’s
woninginrichting tot actie.

Meubelhandelaren in de grensstreken ondervinden ernstig financieel nadeel doordat hun
concurrentiepositie achter blijft bij die van de Belgische collega’s.

* Er bestaat een kloof tussen consumentengedrag en winkelsluitingswet.

Het kopen van meubelen is een gezinsaangelegenheid, bij voorkeur op zondag.

* Koopavonden en zaterdagen blijken daarvoor niet het best geschikt.

* De woninginrichtingbranche neemt dus een hijzondere positie in het
detailhandelsgebeuren.

* De zondag is belangrijk voor de omzet van de woninginrichting.

* Zondag open maar dan wel twee dagen in de week de winkel dicht.

* Dat we zondag niet open mogen kost ons klanten en omzet en de samenleving
arbeidsplaatsen.

* De koopkracht vioeit weg naar het BUITENLAND.

* Dit werd ook erkend door de Minister van E.Z. Maar er zijn helaas geen

consequenties uit die erkenning getrokken.
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“Wie had kunnen bedenken dat de situatie in 2006 in
Maastricht nog altijd niet is opgelost en dat er zelfs
concurrentie bij is gekomen van andere Nederlandse

gemeenten?”
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Op zondag staan de auto’s
In de rij voor de meubelzaken
in Belgié en Roermond

Een wegverkeersregelaar
Is nodig i.v.m. de drukte.
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Koopzondag is bij uitstek een familieaangelegenheid in de
meubelbranche

vvd ondernemersdebat 25 januari
2006




Omdat de gemeente een ander beleid voert dan omringende gebieden is er voor
de meubelbranche oneerlijke concurrentie ontstaan;
In mei 2005 toonden de resultaten van een onderzoek naar
Zuid- Limburg in opdracht van de KvK , de Provincie en de

gemeente aan in het koopgedrag van
consumenten. Zo winkelt de regio Heerlen veel in Aken, en Maastricht winkelt
veel in Belgisch Limburg.
In totaal geven 3,5 miljoen consumenten

Dus er is sprake van
Het zelfde onderzoek toonde aan dat er sprake is van een bestedlngsoverschot
Dan kiezen wij ervoor dat die euro die maar een keer kan worden uitgegeven, in
Maastricht terecht komt maar dan moeten wij als meubelbranche wel de deuren
open kunnen doen op zondag.
Daarnaast betekent omzetverlies dat de meubelbranche het recht van verkoop
van bepaalde merken verliest.
Als de FOVM geen voorstander is van uitbreiding van de koopzondagen, dan
heeft de meubelbranche daar alle begrip voor, echter voor onze eigen branche is
duidelijk een ander beleid noodzakelijk willen we de concurrentiestrijd
aankunnen.
We vragen daarom begrip van de andere ondernemers en de politiek voor onze
situatie en we doen een beroep op u om voor ons maatwerk te leveren.
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Waar lopen ondernemers tegen aan
(Enquéte)

Beleid Roermond - Beleid Maastricht

Reactie panel
Reactie publiek
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Verkeerstoegankelijkheid
Hoge huurprijs

Grote ketens/speciaalzaken
Wijck speciale aandacht

Communicatie met gemeente

Grote Gracht/drugsoverlast

Feestverlichting
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Beleid Maastricht - Beleid Roermond
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Han Hoogma

Jos Van Rey
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Hartelijk dank voor uw aanwezigheid en
inbreng, u kunt nog nabespreken.

VVD Maastricht
Kitty Nuyts
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